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[bookmark: _Toc1131552205]ამოცანის აღწერა
დოკუმენტში აღეწერილია საერთაშორისო შესყიდვების მართვის ციფრული პლატფორმის მოთხოვნები, რომელიც განკუთვნილია სამედიცინო კორპორაციისთვის და უზრუნველყოფს შესყიდვების სრული პროცესის ავტომატიზაციას. პლატფორმის დანერგვის მიზანია შესყიდვების ეფექტიანობის გაზრდა, ხარჯების ოპტიმიზაცია და სრული პროცესის კონტროლი. 
მოდული მიზნად ისახავს შესყიდვების დაგეგმვის, მარაგების კონტროლისა და შეკვეთების ავტომატიზაციას Excel-ზე დაფუძნებული არსებული ლოგიკის სისტემურ გადაწყვეტად გარდაქმნის გზით (დოკუმენტში მოცემული ველების სახელწოდებები და გამოთვლები აღებულია მოქმედი Excel-ის სამუშაო ფაილიდან).
	
[bookmark: _Toc2125548733]მოდულის აღწერა:
[bookmark: _Toc1980160600]1. პროდუქტის ბარათი და რეესტრი
სისტემაში უნდა არსებობდეს პროდუქტის ბარათი, რომელსაც ექნება შესაბამისი ველები იდენტიფიკაცისა და კატეგორიზაციიისთვის. ეს ველები უნდა იყოს გამჭოლი და მასზე დატანილი მონაცემები მონაწილებოას იღებდნენ ქვემოთ აღწერილს გამოთვლებში. პროდუქტის ნომენკლატურის პირველადი ფორმირება და მუდმივი განახლება უნდა მოხდე მარაგების მართვის სისტემასთან (SCM) ინტეგრაციის გზით. ეს უზრუნველყოფს მონაცემთა იდენტურობას ორ სისტემას შორის, რაც გამორიცხავს დუბლირებას.
· პროდუქტის უნიკალური კოდი: სისტემის მთავარი იდენტიფიკატორი 
· დასახელება:პროდუქტის სრული დასახელება და ალტერნატიული დასახელებები (A და B ვერსიები).
· ერთეული: პროდუქტის საზომი ერთეული: ცალი, გრამი, ლიტრი და ა.შ
· კატეგორია: როდუქტის ჯგუფი, რომელიც განსაზღვრავს მის ტიპს: სამედიცინო მარაგი, არასამედიცინო მარაგი, სერვისი.
· ქვეკატეგორია:პროდუქტის კოდის პირველი სამი ლათინური ასოსგან შემდგარი პრეფიქსი, რომელიც აკონკრეტებს ჯგუფს (მაგ: MED - მედიკამენტი)
· ჯენერიკი: წარმოადგენს პროდუქტის ზემდგომ მახასიათებელს, რომელიც აერთიანებს სხვადასხვა უნიკალური კოდის მქონე, ფუნქციურად იდენტურ (ჩამნაცვლებელ) სასაქონლო ერთეულებს. ყველა პროდუქტი, რომელსაც ერთი და იგივე ჯენერიკ ID ექნება, სისტემის მიერ აღქმული უნდა იყოს როგორც ურთიერთჩამნაცვლებელი.
· სტატუსი: აქტიური/პასიური.


პროდუქტის დეტალური ბარათი 
როდესაც აითემს დავაჭერთ, დეტალურ ფანჯარაში უნდა ვხედავდე პროდუქტის ისტორიულ და მიმდინარე მონაცემებს 
· Header: პროდუქტის დასახელება და უნიკალური კოდი.
· Attributes:
· მწარმოებელი: (მაგ: Pfizer).
· წარმოების ქვეყანა: (მაგ: გერმანია).
· ჯენერიკი: (ჩამნაცვლებლების სანახავად).
· პასუხისმგებელი პირი (Owner): ვისი სამართავია ეს პოზიცია.
· სტატუსი: აქტიური/პასიური.
· ფასების სექცია:
· Current Price: მოქმედი ფასი (შესაძლებელია ხელით ცვლილება/განახლება).
· Previous Price: წინა ხელშეკრულების ფასი (შესადარებლად).
· Tender Price: ბოლო ტენდერში დაფიქსირებული საუკეთესო ფასი.
· ვენდორების მატრიცა:
· ცხრილი, სადაც ჩანს: ვენდორი | სტატუსი  | შეთავაზებული ფასი | თარიღი.
· ეს გვეხმარება დავინახოთ, ვინ არის ამ პროდუქტის ყველაზე სტაბილური მომწოდებელი.
[bookmark: _Toc560336371]2. ვენდორების რეესტრი 
მომწოდებლების მონაცემთა ბაზა წარმოადგენს სისტემის რეესტრს, რომელიც გამოიყენება როგორც ტენდერების ანალიზის, ისე ოპერაციული შეკვეთების ფორმირების ეტაპზე. მონაცემთა ვალიდურობის მიზნით, ვენდორების ბაზის პირველადი ფორმირება და მუდმივი განახლება უნდა მოხდეს მარაგების მართვის პროგრამიდან (SCM) ავტომატური ინტეგრაციით.
· ვენდორის ID: უნიკალური კოდი.
· დასახელება: ოფიციალური დასახელება.
· სტატუსი: აქტიური/პასიური. სისტემა საშუალებას იძლევა შეკვეთები დაგენერირდეს მხოლოდ "აქტიური" სტატუსის მქონე ვენდორებზე.
სისტემაში დამატებითი (ხელით შესავსები) ველები: მომხმარებელს შესაძლებლობა უნდა ქონდეს სისტემაში დაამატოს ოპერაციულ ინფორმაცია:
· მოქმედი მომწოდებელი (Current Vendor): კი/არა, აქ უნდა განისაზღვროს მიმდინარედ გვაქვს თუ არა კონტრაქტი მომწოდებელთან
· საშუალო დრო მოწოდებისთვის: Lead Time - საშუალო დრო (დღეებში) შეკვეთიდან მოწოდებამდე, რაც გამოიყენება Out of Stock Date-ისა და Suggested Order-ისთვის.
· საკონტაქტო ინფორმაცია: E-mail, ტელეფონი, მისამართი.

[bookmark: _Toc1640556516]3. ფასების რეესტრი 
ეს არის დინამიური ნაწილი, სადაც უნდა ხდებოდეს ტენდერის მონაწილეების იმპორტი და ფასების ვერსიონირება.
ეს რეესტრი უნდა იყოფოდეს ორ დონედ:
ა) მიმდინარე და ისტორიული ფასების ბაზა 
აქ ინახება კონკრეტულ აითემზე დამტკიცებული ფასები წლების მიხედვით:
· პროდუქტის კოდი + თარიღი + გამარჯვებული ვენდორი + საბოლო ფასი
ბ) სატენდერო შეთავაზებების ბაზა 
აქ ხდება ვენდორების მიერ წარმოდგენილი ფასების იმპორტი:
· ჩანაწერის ID: ტენდერის უნიკალური ნომერი.
· პროდუქტის უნიკალური კოდი: რომელ აითემზეა შეთავაზება.
· ჯენერიკი: პროდუქტის ჯგუფი
· მომწოდებლის დასახელება: ვინ გვთავაზობს.
· მწარმოებელი კომპანია: პროდუქტის მწარმოებელი კომპანია.
· შეფუთვის ქვეყანა: პროდუქტის შეფუთვის ქვეყანა.
· ერთეულის ფასი: ერთეულის ფასი მომწოდებლის ვალუტაში.
· ვალუტა: მომწოდებლის ვალუტის ნომინალი.
· გაცვლითი კურსი: იმპორტის მომენტში არსებული გაცვლითი კურსი ლართან მიმართებით.
· პროდუქტის ფასი ლარში: დათვლილი ფასი ლარში.
· ლოჯისტიკის %: ტრანსპორტირების პროცენტი
· საორინტაციო გაცვლითი კურსი: 

ზემოთ მოცემული სამივე რეესტრიდან უნდა მოხდეს მონაცემების ამოღება და ინტერფეისი დაიყოს ლოგიკურ ბლოკებად რომ მომხმარებელს მიეცეს ანალიზის საშუალება,
ტენდერის მართვის სამუშაო პანელში თავი უნდა მოიყაროს შემდეგმა ინფორმაციამ
1. ბაზრის ანალიზი და მიმდინარე მდგომარეობა
ეს ველები გვიჩვენებს, თუ რა ვითარება გვაქვს ტენდერამდე.
· საორიენტაციო რაოდენობა: წლის განმავლობაში პროგნოზირებული შესასყიდი რაოდენობა (ეს ველი შეივსება ხელით)
· მოქმედი მომწოდებელი: მოქმედი მომწოდებელი, რომელთანაც გვაქვს კონტრაქტი.
· MIN ფასი: ტენდერში შემოსული ყველაზე დაბალი ფასი (სატენდერო შეთავაზებების ბაზიდან)
· მიმდინარე ფასი (Current Price): მოქმედი ფასი შესაბამის ვალუტაში 
· ნომინალური ფასი (Current Price Nominal): მიმდინარე ფასი კონვერტირებული ლარში.
· ვალუტა (Current Currency): მიმდინარე კონტრაქტის ვალუტა.
[bookmark: _Toc483555196]3. ტენდერის შედეგები და შედარება
აქ ხდება გამარჯვებულის გამოვლენა და ფინანსური სარგებლის დათვლა.
· Price Winner: ვენდორი, რომელმაც წარმოადგინა ყველაზე დაბალი ფასი.
· Final Winner: ვენდორი, რომელიც რეალურად შეირჩა (შესაძლოა არ იყოს Price Winner შესაბამისი მიზეზის არსებობის შემთხვევაში). საბოლოო გამარჯვებულის არჩევა უნდა შემეძლოს მანუალურად. გამარჯვებულის არჩევის შემდეგ ეს ვენდორ უნდა გახდეს მიმდინარე მომწოდებელი, სანამ არ მოხდება მისი ჩანაცვლება
· Final Price: შერჩეული გამარჯვებულის საბოლოო ფასი.
· Total Amount: Final Price * რაოდენობა (ერთეულის საორიენტაციო რაოდენობა)
· Current Amount: Current Price (Nominal) * რაოდენობა (რა დაგვიჯდებოდა ეს მოცულობა ძველი ფასებით).
· Saving: Current Amount - Total Amount - პირდაპირი ეკონომია ლარში.
· Saving %: Saving / Current Amount - ეკონომიის პროცენტული წილი მიმდინარე ფასთან მიმართებაში.
· # of Offers: ტენდერში მონაწილე მომწოდებლების რაოდენობა (კონკურენციის ინდიკატორი).
[bookmark: _Toc1549747903]4. გადაწყვეტილების ვალიდაცია და ისტორია
ეს ველები უზრუნველყოფს პროცესის გამჭვირვალობას.
· Price Winner Changed: ინდიკატორი (Yes/No), შეიცვალა თუ არა ყველაზე იაფიანი ვენდორი სხვა ვენდორით.
· Price Winner Change Effect: რა თანხობრივი სხვაობაა ყველაზე დაბალ ფასსა და შერჩეულ (Final) ფასს შორის.
· Comment: დასაბუთება, თუ რატომ შეირჩა კონკრეტული ვენდორი (განსაკუთრებით თუ ის არ არის Price Winner).
· Tender Price/Rates/Winner: წინა წლის ანალოგიური ტენდერის მონაცემები ფასების დინამიკის დასანახად.

[bookmark: _Toc1918393347]5. მოხმარების ანალიტიკა
ეს ველები ითვლის, თუ რა მოცულობის პროდუქცია ბრუნავს კომპანიაში
· Monthly Sales: გაყიდვების/ხარჯვის რაოდენობა თვეების ჭრილში (ბოლო 12-24 თვე).
· Internal DU: შიდა კლინიკების მიერ მოხმარების დღიური საშუალო.
· Out Sales DU: გარე რეალიზაციის დღიური საშუალო.
· Daily Usage: ჯამური დღიური მოხმარება (Internal DU + Out Sales DU).
· DU Avg: სტანდარტული საშუალო დღიური მოხმარება.
· DU TOP 3 Months Avg: იმისათვის, რომ სისტემამ დააბალანსოს სტაბილური ხარჯვა და პიკური მოთხოვნა, ვიყენებთ შემდეგ ფორმულას კომბინირებული საშუალო დღიური მოხმარება (DU Avg+DU TOP 3 Months Avg / 2).
· Monthly Usage: თვიური მოხმარება (Daily Usage * 30).
[bookmark: _Toc742079394]6. მარაგების მართვა 
ველები, რომლებიც აღწერს საწყობებში არსებულ რეალურ ნაშთებს.
· Warehouse Stocks: ნაშთები საწყობების ჭრილში.
· Closing Balance: ყველა საწყობის ჯამური ნაშთი.
· IMOH: ბალანსის შეფარდება თვიურ ხარჯვასთან, რამდენი თვის მარაგი გვაქვს Closing Balance/ Monthly Usage).
· Inventory Days on Hand: რამდენი დღის მარაგი გვაქვს (Closing Balance / Daily Usage).

[bookmark: _Toc38295289]7. დაგეგმვა და სტატუსები 
სისტემამ მონაცემებზე დაყრდნობით უნდა დააგენერიროს როდის და რამდენი შევუკვეთოთ.
· Lead Time: დრო შეკვეთიდან საწყობში მიღებამდე (განისაზღვრება ვენდორის მიხედვით).
· Min Stock Days: მარაგის ქვედა ზღვარი დღეებში, განისაზღვრება სტანდარტულად 45 დღე
· Max Stock Days: მარაგის ზედა ზღვრები დღეებში (Min Stock Days +60).
· Minimum Stock: მარაგის ქვედა ზღვარი რაოდენობაში (Min Stock Days * Daily Usage).
· Current Status: პროდუქტის მდგომარეობა (Out of Stock, Below Minimum, In Stock, Overstock).
· Order Decision Status: ბრძანება შესყიდვაზე (To Be Ordered Now, Order Not Required).
· Out of Stock Date: თარიღი, როდის ამოიწურება მარაგები.
· Last Date To be Ordered: ბოლო ვადა შეკვეთისთვის, რომ არ დაირღვეს მინიმალური ზღვარი.

პროდუქტის ხარჯვიდან ამოღება
სისტემაში შესაძლებელი უნდა იყოს პროდუქტის ხარჯვიდან ამოღება რომ მომხმარებელს მართოს გაყიდვების ისტორია და გამორიცხოს ისეთი მონაცემები, რომლებიც ხელოვნურად ცვლის საშუალო მოხმარებას 
ფუნქციონალური შესაძლებლობები:
1. სრული ამოღება :
a. პროდუქტის სრული გათიშვა დაგეგმვის პროცესიდან.
b. გამოიყენება, როდესაც პროდუქტი საერთოდ აღარ უნდა იქნას შესყიდული.
2. პერიოდული ამოღება:
a. მომხმარებელს უნდა შეეძლოს კონკრეტული თვის ხარჯვის გათიშვა ორი მიმართულებით:
i. შიდა მოხმარება (Internal DU): კლინიკების შიდა ხარჯვის ამოღება.
ii. გარე რეალიზაცია (Out Sales DU): გარე კლიენტების გაყიდვების ამოღება.
b. თუ თვე მონიშნულია როგორც "Excluded", სისტემა ამ თვის მონაცემებს აღარ ითვალისწინებს DU Avg და DU TOP 3 Months Avg გამოთვლისას.

ჯენერიკის ფუნქციური დანიშნულება სისტემაში: 
· შენაცვლებადობის ლოგიკა: თუ სისტემა აფიქსირებს ნაშთის დეფიციტს ერთ კონკრეტულ კოდზე, დაგეგმვის მოდულმა უნდა გაითვალისწინოს იმავე ჯენერიკის ქვეშ არსებული სხვა კოდების ნაშთებიც, სანამ ახალ შეკვეთას დააგენერირებს. 
· ტენდერების კონსოლიდაცია: ტენდერი შეიძლება გამოცხადდეს ჯენერიკზე, სადაც გამარჯვებული ფასი გავრცელდება მის ქვეშ მყოფ ყველა ჩამნაცვლებელ პროდუქტზე ან მოხდება ერთი კონკრეტული კოდის შერჩევა მთელი ჯგუფის მოსამარაგებლად. 
· ანალიტიკური დაჯგუფება: მენეჯმენტს ეძლევა შესაძლებლობა ნახოს ჯამური ხარჯვა და ნაშთი არა მხოლოდ კოდების, არამედ ჯენერიკების ჭრილში (მაგ: ყველა ბრენდის პარაცეტამოლის ჯამური მარაგი).

[bookmark: _Toc1916492785]8. შეკვეთის ფორმირება 
შეკვეთის ფორმირებისთვის გამოიყენება შემდეგი ველები:
· Order 1-4 Qty/Days: 4 პარალელური შეკვეთის რაოდენობები და მათი ჩამოსვლის ვადები.
· Forecasted CB: საპროგნოზო ნაშთი შეკვეთის ჩამოსვლის მომენტში.
· To Be Ordered: სისტემის მიერ რეკომენდებული შესასყიდი რაოდენობა.
· To Be Ordered Manual: მომხმარებლის მიერ ხელით კორექტირებული რაოდენობა.
· Tender Price: პროდუქტის ბარათზე განსაზღვრული ერთეულის სატენდერო ფასი
· Current Invoice Price: შეკვეთის განხორციელებისას მომწოდებლის მიერ განსაზღვრული ერთეულის ფასი (ტენდერის ფასი ცვალებადია შეკვეთის განხორციელების მომენტში)
· Previous Invoice Price: წინა შეკვეთისას გადახდილი ერთეულის ფასი
· Logistics %: ლოჯისტიკის ხარჯების პროცენტი
· Vat: დამატებითი ღირებულება კი/არა მნიშვნელობის ველი 
· Currency: შეკვეთის ვალუტა
· Order Price GEL: შეკვეთის ჯამურიღირებულება ღირებულება ლარში (ტენდერის, მიმდინარე და წინა ფასების მიხედვით). 

[bookmark: _Toc593103873] მონაცემთა ავტომატური ინტეგრაცია 
ეს მონაცემები სისტემაში ყოველდღიურად, მანუალური ჩარევის გარეშე უნდა იტვირთებოდეს:
· ნომენკლატურა & ვენდორები: პროდუქტის ნომენკლატურის პირველადი ფორმირება და მუდმივი განახლება უნდა მოხდე მარაგების მართვის სისტემასთან (SCM) ინტეგრაციის გზით. 
· საწყობის ნაშთები: ნაშთი ოთხივე საწყობის ჭრილში. (ამ ეტაპზე გვაქვს ოთხი საწყობი, საიდანაც ხდება მიღებული პროდუქციის რეალიზაცია შიდა ან გარე კონტრაგენტებზე. საწყობების მართვის სისტემიდან უნდა წამოვიღოთ ნაშთები, და ამ ინფორმაციის საფუძველზე ვაწარმოოთ გამოთვლები).
· რეალიზაცია/ხარჯვა: ბოლო 12-24 თვის ისტორია.
· ვალუტის კურსები: ეროვნული ბანკის ან შიდა კორპორატიული კურსები.

[bookmark: _Toc996114718]მონაცემთა დამუშავების ლოგიკური ჯაჭვი
ფაზა A: ტენდერის ციკლი (სტრატეგიული ფასი)
· ნაბიჯი 1 (მონაცემების მომზადება): სისტემა იღებს ისტორიულ „მოქმედ ფასებს“ და „წლიურ საორიენტაციო რაოდენობას “.
· ნაბიჯი 2 (შეთავაზებების იმპორტი): მენეჯერი სისტემაში ახდენს ვენდორების მიერ წარმოდგენილი ფასების იმპორტს (Excel-ით).
· ნაბიჯი 3 (ანალიზი და შერჩევა): სისტემა ავლენს Price Winner-ს. მენეჯერი ადასტურებს Final Winner-ს (საჭიროებისას კომენტარის დამატებით).
· ნაბიჯი 4 (ფასის დამტკიცება): ტენდერის დასრულებისას, არჩეული ფასი ხდება "მოქმედი ფასი" და ავტომატურად გადაეცემა შეკვეთების (Order) მოდულს.
ფაზა B: შეკვეთის ციკლი (ოპერაციული მართვა)
· ნაბიჯი 5 (სინქრონიზაცია): სისტემა ავტომატურად ასინქრონებს ნაშთებს და გაყიდვებს SCM-დან.
· ნაბიჯი 6 (ვალიდაცია): მენეჯერი ამოწმებს ხარჯვას და თიშავს ანომალიურ პერიოდებს (Exclusion Flag).
· ნაბიჯი 7 (პროგნოზი): სისტემა ავტომატურად გადათვლის დღიურ მოხმარებას, მარაგების ამოწურვის თარიღს და ადარებს ნაშთს. 
· ნაბიჯი 8 (რეკომენდაცია): თუ მარაგი კრიტიკულია, სისტემა აგენერირებს To Be Ordered რაოდენობას ტენდერის ფასის გამოყენებით.
· ნაბიჯი 9 (კორექტირება): მენეჯერი ახდენს რაოდენობის და ფასის კორექტირებას საჭიროების შემთხვევაში და აკეთებს საბოლოო დადასტურებას
· ნაბიჯი 10 (დასრულება): დადასტურებულ შეკვეთაზე გენერირდება ინვოისი/შეკვეთის დოკუმენტი და იგზავნება ბუღალტერიასთან (E-mail-ით).

[bookmark: _Toc1308199859]სისტემის ინტერფეისი სტრუქტურა
სისტემა უნდა იყოს მაქსიმალურად ფუნქციური, რათა მომხმარებელმა არ დაკარგოს დრო ინფორმაციის ძიებაში. სისტემა უნდა დაიყოს ორ მთავარ მოდულად:
1. ტენდერის მოდული: აქ მოხდება ფასების შეგროვება, შედარება, გამარჯვებული ვენდორის გამოვლენა და ეკონომიის დათვლა.
2. შეკვეთის მოდული: აქ მოხდება მარაგების კონტროლი იმ ფასებზე დაყრდნობით, რაც ტენდერებში გამოვლინდა.

1. [bookmark: _Toc1550747535]ტენდერის მოდული
ტენდერების სამუშაო სივრცე უფრო ანალიტიკური და შედარებითი ხასიათისაა. სადაც მთავარი აქცენტი მონაცემთა შეჯერებასა და გადაწყვეტილების მიღებაზეა.
ტენდერების სამუშაო სივრცის სტრუქტურა:
1.1. ტენდერების მთავარი რეესტრი 
ეს არის გვერდი, სადაც თავმოყრილია უნდა იყოს ყველა პროდუქტი, რომელზეც მიმდინარეობს ან დაგეგმილია ტენდერი. ცხრილი ლოგიკურად დაიყოფა სამ ნაწილად:
· მარცხენა მხარე (საიდენტიფიკაციო): პროდუქტის კოდი, დასახელება, კატეგორია და პასუხისმგებელი პირი (Owner).
· ცენტრალური ნაწილი (ანალიტიკური):
· მოქმედი მომწოდებელი, მოქმედი ფასი და საორიენტაციო წლიური რაოდენობა.
· ტენდერში შემოსული შეთავაზებების რაოდენობა (# of Offers) და მინიმალური დაფიქსირებული ფასი (Min Price).
· მარჯვენა მხარე (გადაწყვეტილების ზონა): საუკეთესო ვენდორის (Price Winner) ავტომატური ინდიკატორი და გამარჯვებულის არჩევის (Final Winner selection) ღილაკი.
1.2. ტენდერის დეტალური სამუშაო გარემო 
პროდუქტის შერჩევისას (ან "Edit" ღილაკზე დაჭერისას) იხსნება სივრცე, რომელიც დაყოფილია შემდეგ ლოგიკურ ბლოკებად:
ა) შეთავაზებების შედარების მატრიცა 
აქ მომხმარებელი ხედავს ყველა იმ ვენდორის სიას, რომლებმაც ამ პროდუქტზე წარმოადგინეს ფასი:
· ვენდორის სახელი, შეთავაზებული ფასი (ვალუტაში და ლარში).
· სისტემა ავტომატურად აფერადებს ყველაზე დაბალ ფასს (მწვანედ).
· მომხმარებელი აკეთებს არჩევანს (Final Winner).
ბ) ფინანსური ეფექტის გამომთვლელი 
არჩევანის გაკეთებისთანავე, სისტემა რეალურ დროში აჩვენებს:
· Current Amount: რა დაგვიჯდებოდა წლიური მარაგი ძველი ფასით.
· New Total Amount: რა დაგვიჯდება ახალი ფასით.
· Net Saving: ეკონომია ლარში და პროცენტული მაჩვენებელი.
გ) ვალიდაციის ბლოკი 
თუ შერჩეული ვენდორი არ არის ყველაზე იაფიანი (Final Winner ≠ Price Winner):
· სისტემა ააქტიურებს სავალდებულო კომენტარის ველს (Comment).
· აჩვენებს Price Winner Change Effect-ს (თუ რა თანხას კარგავს კომპანია სხვა ვენდორის არჩევით).

1.3 ტენდერების შეჯამების პანელი 
ეს არის სივრცე, სადაც მენეჯერი ხედავს ტენდერის საერთო სურათს:
· Total Savings: ჯამური დაზოგვა ყველა პროდუქტზე.
· Status Overview: რამდენი პროდუქტია "მომწოდებლის მოლოდინში", რამდენი "დასადასტურებელია" და რამდენი "დასრულებულია".
· Export Center: ღილაკი საბოლოო რეპორტის გენერირებისთვის, სადაც ჩანს ყველა შერჩეული ვენდორი, ფასი და ეკონომია.

1.4 ფუნქციური შესაძლებლობები ტენდერების ბორდისთვის:
· იმპორტი (Excel): ვენდორების შემოთავაზებული ფასების მასობრივი ატვირთვის შესაძლებლობა.
· ისტორიული მონაცემეი: ღილაკი, რომელიც მომენტალურად აჩვენებს ამ პროდუქტის წინა წლის ტენდერის მონაცემებს (ფასი, კურსი, გამარჯვებული).
· დასტური: ტენდერის შედეგების დამტკიცების ღილაკი, რომელიც პროცესის დასრულების შემდეგ ავტომატურად ანახლებს "ფასების რეესტრს".

2. [bookmark: _Toc2056918577]შეკვეთების მოდული
ეს იქნება ყველაზე ხშირად გამოყენებადი გვერდი:
· ცხრილის სტრუქტურა: თითოეული სტრიქონი არის ერთი პროდუქტი. სვეტები დაჯგუფებულია ლოგიკურად:
· მარცხენა მხარე (ფიქსირებული): პროდუქტის კოდი, დასახელება და ვენდორი, owner.
· ცენტრალური ნაწილი (დინამიური): მარაგების სტატუსი (ვიზუალური ინდიკატორით), IDOH (მარაგის დღეები) და Out of Stock Date.
· მარჯვენა მხარე (სამოქმედო): სისტემური რეკომენდაცია (Suggested Qty) და Manual Override ველი.
შესყიდვების პროცესის გასამარტივებლად და ვიზუალური აღქმადობისთვის სისტემაში უნდა არსებობდეს კანბანის სტრუქტურა
დეშბორდი დაყოფილი იქნება სვეტებად, სადაც შეკვეთები გადაადგილდება მარცხნიდან მარჯვნივ:
1. შესაქმნელი (Draft/Suggested)
· აქ ხვდება აითემები, რომლებზეც სისტემამ დააფიქსირა მარაგის ნაკლებობა.
· მოქმედება: მომხმარებელი ამოწმებს ხარჯვას აკეთებს ფასის, ვალუტის და რაოდენობის მოდიფიკაციას და ქმნის შეკვეთას
2. დასადასტურებელი (Pending Approval)
· შეკვეთა გამზადებულია და ელოდება მეორე დონის ავტორიზაციას.
· მოქმედება: ხდება შეკვეთის გადამოწმება და დადასტურება
3. ბუღალტერია/გადარიცხვა (Finance & Payment)
· შეკვეთა დადასტურებულია და გადაგზავნილია ფინანსურ დეპარტამენტში.
· ქვე-ეტაპები:
· გაგზავნილია: ინდივიდუალური ინვოისი ან მასობრივი გადახდის მოთხოვნა ეგზავნება ფინანსურ დეპარტამენტს მეილზე. 
· მასობრივი გაგზავნა (Bulk PO Export): კანბანის ბორდზე, "ბუღალტერია/გადარიცხვის" სვეტში, მომხმარებელს უნდა ჰქონდეს შესაძლებლობა, განახორციელოს შეკვეთების ჯგუფური დამუშავება.
· შეკვეთების მონიშვნა: მომხმარებელი მონიშნავს რამდენიმე შეკვეთას (ჩეკბოქსების საშუალებით), რომელთა გადახდაც ერთდროულად უნდა მოხდეს.
· ექსპორტის გენერირება : ღილაკზე დაჭერით სისტემა აგენერირებს ერთიან Excel-ის ფაილს, სადაც თითოეული სტრიქონი არის ცალკეული შეკვეთა.
· სვეტები ექსელში: ვენდორი, შეკვეთის ნომერი, ჯამური თანხა, ვალუტა, გადახდის ვადები და მიბმული ინვოისის ლინკი.
· გადარიცხულია: ფინანსისტისგან მიღებული ინფორმაციით მენეჯერი შეუცვლის სტატუს
4. გზაში/წარმოებაში (In Transit/Ordered)
· მომწოდებელმა მიიღო თანხა და გამოგზავნა საქონელი.
· მოქმედება: მომწოდებელთან შეთანხმების შემდეგ შეკვეთის ოუნერი ანიჭებს შესაბამის სტატუსს
5. მიღება/საწყობი (Receiving/Completed)
· ტვირთი მივიდა საწყობში.
· მოქმედება: ოპერაციის ოუნერი ადასტურებს მიღებას. ბარათი იხურება, ხოლო საწყობის ნაშთები ავტომატურად იზრდება SCM-დან წამოღებული ახალი მონაცემებით.

თითოეული ბარათი კანბანზე უნდა შეიცავდეს კრიტიკულ ინფორმაციას:
· ვენდორის სახელი
· ჯენერიკი
· ჯამური თანხა (GEL)
· აითემების რაოდენობა
· პასუხისმგებელი პირი (Owner)
ფუნქციური მოთხოვნები კანბანისთვის:
1. Drag & Drop: მომხმარებელს უნდა შეეძლოს ბარათის ხელით გადატანა ეტაპიდან ეტაპზე (თუ მას აქვს შესაბამისი უფლება).
2. ფაილების მიბმა: თითოეულ ეტაპზე შესაძლებელი უნდა იყოს დოკუმენტების მიბმა (ინვოისი, გადახდის დავალება, მიღება-ჩაბარების აქტი).
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